
1.ファン作りライティングで富を築こう！
セミナー

誰？

ファンライティングの地雷屋
(ライティング＝文章術)

あっきーの文章の師匠

教え子に何千万円とか億稼いだ人がいる
初心者を稼がせた実績も多数

あっきー 年収5000万の自動収入

両者10年近くかそれ以上、ネットビジネス業界をみてる

マジでぶっちゃける

話し手が地雷屋
裏方があっきーさん 今回の企画の立案者はあっきーさん

かなり独特な技法

まず最初に

ファン作りライティングというものに
惹かれてきたあなた

素晴らしい。最高。センスある(笑

ファンづくりライティングとは
(以下、ファンライティング)

ファンを文章で作ることを指す

それを今回、話して習得してもらう

真面目にファンライティングは

めちゃ最高。ファンライティングは労力対効果が最強で、
一生使える

自分は特にそうで、これを最初に会得してなかったら
今頃のたれ死んでたかもしれない。笑

ビジネス初心者でいきなり稼ぐ人
ほぼ99％これができる

月収数百万円の上級者も同じ

今回のをきっかけとして

ファンライティングのノウハウを持ち帰ってほしい

概念だけでも最強になれる 教えてる人、教えれる人、本当に少ない

本当に最強なので、期待してください。笑

改めて指導実績

ビジネスを二人足して何百人と指導してきた

コンサルしたら指示内容はほぼ文章

リアルでもネットでも同じ

別に他のも教えれるけど
これが一番すぐ効果でるし長続きする

再現性が高い

指導実績

これが一番大事

月収0円。むしろ詐欺教材かいまくって
月収−20万円ぐらいの人に助言

3ヶ月後に月収100万
1年後に年収3000万円ぐらいに

ゼロ実績の人に、恋愛ブログの助言

2ヶ月で大人気ブログになり
月30万円のコンサルが20本以上売れる
その後も年収数千万円をキープ

5000円の教材売って月ゼロ本の人に助言

2万円の教材を10本以上売れ、
その後、その教材を10万円以上に値上げしても売れ
1年後には自動で月500万円、2年後には月1000万稼ぐように

500人のお客に20万円の教材売って
購入数ゼロの人に助言

同じお客に売りなおしを3日後にしかけ
70本以上うれ、1500万円の収益

その他、業界平均の購入率3％～とかを
12％～20％にあげるのが多い

その秘訣を、今回は話していきます といっても
ファンライティングのこと

余りにも大半の人の問題がここなので今回話すことにした

ファンライティングの前提……
そもそも○○って大事？

売るのってそんなに大事？ いや、大事なんだけど……笑

意味なくないですか？

まず、読まれないと意味なくないですか？

大半の人が、売る売らない以前に
「売る場所」まで誘導できない

また冒頭よんでも最後までよまないと意味ない

さらに
読まれても「また読みたい！」ってならないと
意味なくないですか？

一回のトークで売れたら苦労はない
何回もメッセージを受け取ってもらう必要がある

他にも 「好感度」や「信頼」を稼げないと意味なくないですか？
明らかにビジネストークですみたいな
雰囲気でしかけても、誰も信用しない

もっと大事なこと その「信頼」が長続きしないと意味なくないですか？

売っても売っても次のセールスのときには
お客さんがいなくなってるって地獄

新規集客だけやり続けるビジネスになる。地獄

「売り続ける」ことが大事。つまりリピーター大事

そもそも売上の8割は、2割のリピーターが作っている

セールスの基本にして奥義 「ファンになってもらってから、売る」
これは常に絶対

文章術というより、ファンづくりの話として聞いて欲しい

知る知らないで天地の差

そもそも「売る」は最後の過程

見つけてもらって、興味を持ってもらって、見てもらって
信頼してもらって、ファンになってもらって、それから売る

なんだったら最後ですらない

本当のゴール 「一生つきあうお客さんを得つづけること」

「売る」はスタートでもないしゴールでもない 道中と、本当のゴールがおざなりになりすぎてる

この売り方をすると「長く長く付き合い続けてくれる」

障害だらけの通常セールス

地雷屋が、ビジネスやってる最中で感じた地獄

1.スルーされる地獄

業界No1だったり、ずば抜けた数字や実績あればいいけど
大抵はそうじゃない

地雷屋はそういう人の、ライティング理論みて
真似してもこれ読まれんの？ってずっと思ってた

そりゃ業界No1はいいよ。No1ってだけで読まれるから

でもそういう「読まれる前提」「信頼されてる前提」の
文章術に何の意味があるのか？

イチローはイチローというだけで読まれるし信頼されてる

でもそうじゃないバッターは？ イチローでいいじゃん、の壁をこえないといけない

地雷屋の話

僕も元々6年ニートで、しかも根性論とか凄く苦手で
行動力もなかったので、普通にやったら絶対勝てない

1年に数えるほどしか動かない(動けない。笑)

「無反応すぎる」という悩みの人、超絶多い

お客は「読まないし、凄い速度で離脱する」
スキあらば離脱。ストレス感じたら離脱
つまらなければ離脱。とにかく離脱。笑 自分も読者だったらそう笑

とにかく最後まで読まれる存在でありたい

2.使い捨てにされる地獄
一回役に立っても「お前用済み。ハイサヨナラ」される ブログの「○○をする方法」だけのページのような

また読みたい、接したい、と思われる存在でありたい
できれば一生続く関係性を作りたい

3.埋もれる地獄

ほかと見分けがつかない。有象無象だと思われてる
「いくらでも代わりはいる」と思われてる No1でない人がNo1の発信の真似したら100％埋もれる

「この人しかいない」と思われるか、一旦離れてすらなお
「あの人、やっぱ気になるから戻ろう」と思われるような存
在でありたい

4.終わらない競争地獄

家電店の終わらない値下げ競争のように、周りをいつも気に
して、永久にレースをするような感覚に陥る地獄

疲れても休めないのはかなり辛いし
お客さんが望んでないのに売り続けるのも違う

「今が頑張り時？一体いつまで頑張り時なんだ？」

自分とお客さんの都合を最優先でやりたい

5.偽りの仮面地獄

思ってない事を言って売ったり
自分じゃないキャラを演じる地獄。まっぴら御免

さらにそれが「売れない」ならなおさらのこと

続かないビジネスは最初からしたくない

自分で選べるビジネスは楽しくやりたい

6.過度な煽り文化地獄
「騙してでも売れ」「売れれば正義」って風潮にはうんざり それをしたくないから個人でやってる

お客や良心に誠実にやりたい

7.成果が出ない地獄(論外)

これにつきる

辛くて成果出すの難しくて、しかも長続きしないとか
地獄でしかない

楽で楽しくて長続きする形で成果だしたい。笑

8.そしてこれを、教え子にもさせたくない 他人を指導するとき、上にあるのと同じことを思う

これらを全てシンプルに解決するのが
ファンづくりライティング ファンを作ると

読まれるし待ってくれるし

サヨナラせず自分の活動にずっとつきあってくれるし

自分の特別性を感じてくれるし

競争にやっきにならなくていいし

偽らなくていいし

誠実にやれるし

成果もでる

そしてそれが長く続く

改めてファンづくりライティング

「ファンを作ってから、売る」という
大原則を常に実行する

これを意識してるのは一握り
やれてるのはさらに一握り

絶対習得してほしい
本当、ビジネス稼げる上に楽しくなるので

次回
なぜファンライティングだと解決できるのか？


